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Firma Gamma wprowadzita dla naszych sit sprzedazy System wsparcia sprzedazy.
System opierat sie na nastepujacych szkoleniach dla pracownikéw sit sprzedazy:

¢ Telemarketing w pozyskiwaniu Klienta

Analiza potrzeb Klienta w sprzedazy

Argumentacja w sprzedazy

Finalizacja sprzedazy

Negocjacje w sprzedazy

Radzenie sobie z trudnymi sytuacjami w sprzedazy

Wszyscy agenci po kazdym szkoleniu wypetniali Arkusze analizy krytycznej, ktore potem
trafiaty do treneréw Gammy. Trenerzy Gammy na podstawie arkuszy przeprowadzali
telecoaching korygujacy te zachowania, ktére nie dawaty efektow sprzedazowych.

Przetozeni uczestnikéw szkolen przeszli cykl szkolen dla koordynatoréw wewnetrznych,
sktadajacy sie ze szkolenia:

e Coaching sprzedazowy

e Prowadzenie treningdw sprzedazowych

e Zarzgdzanie zespotem sprzedazowym

Projekt byt realizowany przez czterech trenerdbw Gammy dla grupy ponad 200
pracownikéw sit sprzedazy. Trwat 12 miesigcy i podniost wczesniej zatozone parametry
definiujgce nasze plany sprzedazowe.

Biorac pod uwage forme wspdipracy jak i wdrozonego systemu wsparcia sprzedazy
mozemy z pelna odpowiedzialnos$cia rekomendowa¢é Gamme jako bardzo dobrego
partnera szkoleniowego.
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